¢EMPEZANDO UN NEGOCIO AGROPECURRIO?

GUIR DE PRE-PLANEACION
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Este capitulo esta disefiado para ayudarle a realizar una investigacion
preliminar sobre los costos iniciales y los elementos de infraestructura
necesarios para producir su producto. Especificamente, se trata de: tierra,
edificios, instalaciones y equipos.

HOJA DE TRABAJO 2: TIERRA
CARACTERISTICAS

;Cuales son las caracteristicas de la tierra que usted posee 0 que necesita? La
hoja de trabajo sobre las caracteristicas de la tierra se encuentra en la pagina
27.

FILA1: GAPAGIDAD DE LATIERRA

No todo puede cultivarse en cualquier tipo de tierra. "La tierra no es solo
tierra", ya que puede variar en su idoneidad para la produccion agricola y para
ciertos tipos de cultivos. El Servicio de Conservacion de Recursos Naturales
(NRCS) del Departamento de Agricultura de los Estados Unidos (USDA) ha
realizado una investigacion exhaustiva sobre los suelos de todo el pais. Los
resultados de esta encuesta pueden utilizarse para determinar la capacidad
agricola de la tierra clasificando los suelos de I a VIII: la clase | es la mas
adecuada para la produccion agricola, y la clase VIII esta fuera de los limites.
Las clases |y Il son las mas utilizadas para la produccidon agricola, ya que los
suelos de las clases Il a VIl presentan limitaciones graves o irreparables. En los
Estados Unidos, las clases de capacidad de la tierra son las siguientes:
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GAPAGIDAD DE LA TIERRA, ESTADOS UNIDOS

. 23% del total de la tierra

e Clase lll: 21% del total de la tierra

e Clase |V: 14% del total de la tierra

e Clases V-VI: 19% del total de la tierra

e Clases VII-VIII: 23% del total de la tierra

En general, si va a cultivar algun tipo de cultivo, los suelos de las clases | y
Il serian los mas deseables. Estos suelos no siempre estan disponibles en
todas las areas del paisy, por lo general, hay una oferta limitada. Si va a
criar ganado en tierras de pastoreo, los suelos de las clases lll a V pueden
ser suficientes, dependiendo del tipo de operacion ganadera. Existen
otras mediciones de la capacidad del suelo y los indices de productividad
gue también pueden ser utiles para consultar.

Lo que debe escribir en la
necesario para cultivar su

-ila 1 es el rango de capacidad de la tierra
oroducto sin necesidad de correcciones.

Siya es propietario o arrenda tierras, debe indicar qué clases de
capacidad tiene en su finca y cuantos acres de cada clase estan
disponibles en su propiedad o en propiedades cercanas (en caso de que

decida arrendar tierra a un vecino). Si tiene dificultades para identificar los
suelos en su finca o en una finca prospectiva, le recomendamos contactar

con un especialista local en cultivos de extensidon, quien podra ayudarle a
realizar pruebas de suelo y a encontrar sus parcelas en una encuesta de

suelos del NRCS.
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El mejoramiento del suelo es otra opcidon, dependiendo de cuales sean las
limitaciones de la capacidad de la tierra. Materia organica, fertilizantes,
drenaje, riego, ajuste del pH y practicas de produccion adaptativas son solo
algunas de las cosas que se pueden hacer para los suelos de las clases IlI-
V.

Si necesita mejorar el suelo, es posible que desee escribir algunas notas
debajo de su rango de capacidad de la tierra en la fila 1.

FILA 2: UBICACION DE LA TIERRA

;Sabe donde le gustaria que estuviera su negocio agricola? Los objetivos
familiares pueden dictar que desee estar cerca de cierta ciudad o de
ciertos miembros de |la familia. Si desea hacer ventas directas, la ubicacidon
de la finca deberia estar cerca de tus mercados. En esta fila, escriba las
ubicaciones regionales que consideraria buenas para la tierra agricola. Si
es propietario de la tierra, describa la ubicacidon en terminos geograficos.

FILA 3: OTRAS CARACTERISTICAS DE LA TIERRA

cExisten otras caracteristicas que le gustaria agregar a sus opciones de
tierra? Escriba cosas que puedan ser importantes para usted. ¢ES
importante la disponibilidad de agua? ;Necesita acceso a la carretera?
;Necesita un sitio para la construccion de un nuevo edificio (con
electricidad, teléfono y alcantarillado)? ;Qué pasa con estar en un distrito
agricola o tener una condicion legal sobre el uso de la propiedad? Escriba
tantos otros factores que puedan ayudarle a tomar su decision. Si ya es
propietario o arrendatario de la tierra, escriba qué caracteristicas de la
propiedad son importantes para su futuro negocio.
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FILA 4: GOMPRAR O ARRENDAR TIERRA

cQueé opciones de tenencia de tierra esta dispuesto a explorar? Tal vez ya
sea propietario de la tierra. Si no es asi, existen ventajas y desventajas
tanto al comprar como al arrendar, como se muestra a continuacion:

Comprar Tierra

Ventajas Desventajas

» Esta atado a esa ubicacion
* Es posible que tenga que asumir

deudas
* Debe pagar impuestos a la propiedad

elevados
» La tierra no siempre es una buena

inversion

* iLa sensacion de propiedad!

» Puede hacer casi lo que quiera
* Tiene algo para el futuro

* Puede ser una buena inversion

Rentar Tierra
Desventajas
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» Puedes hacer que su ubicacion sea
flexible

» Mas barato que comprar tierra en
muchos casos

* Es posible que no necesite asumir
deuda para iniciar su negocio

* Puede ser menos riesgoso

* No siempre puede hacer lo que quiera
* Su arrendamiento podria expirar o el
propietario podria vender

» Si necesita mejorar la tierra arrendada,
:le van a compensar por ello?

Escriba las opciones que estaria dispuesto a explorar y los costos de
cada una. Si ya es propietario o arrendatario de la tierra, escriba "“ya soy

propietario” o “ya arrendo” en esta fila.
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HOJA DE TRABAJO 2: CARACTERISTICAS DE LA TIERRA

IDEA DE NEGOCIO0:

1.Capacidad del terreno necesaria.
;Se necesita una clase especifica de
suelo? ;Se requieren mejoras o
acondicionamientos?

2. Factores de ubicacion.
Preferencias personales, de mercado,
de zonificacion u otras.

3. Otros factores.

Recursos hidricos, sitios para
construccion, servicios publicos,
servicios de apoyo, etc.

4. ;Comprar o rentar el terreno?
;Que opciones se deben considerar?
;Cual es el costo de alquilar o
comprar?

EJEMPLO: JUGOS DE FRUTA DE LOS FINGER LAKES

Todos los productos de jugo se elaborarian con fruta local, pero no con
fruta cultivada en mi terreno. Mi casa de campo tenia poco mas de 2
acres y podia albergar algunos arboles frutales. Habia intentado cultivar
7 arboles frutales en el pasado y todos murieron. Esto me hizo darme
cuenta de que realmente no era agricultor de frutas y que debia
concentrar mis esfuerzos en los aspectos de valor agregado y
comercializacion de la idea de negocio.
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;Le gustaria que continue con un ejemplo o plantilla para llenar esta hoja
de trabajo tambien?

Algunas de sus ideas de productos pueden requerir establecimientos o
instalaciones especiales.

Los establecimientos e instalaciones suelen ser un obstaculo para
guienes quieren comenzar a procesar sus propios productos
alimenticios.

FILA1: ¢ QUE ESTABLECIMIENTOS E INSTALACIONES SE NECESITAN?

Bajo cada idea de producto, escriba qué establecimientos e instalaciones
se necesitaran para esos emprendimientos. Tenga en cuenta que el
equipo, los suministros y los productos terminados necesitan areas de
almacenamiento. Y algo muy importante: jnecesitara que su vivienda
personal esté en este terreno?

FILA 2: ¢VA A GONSTRUIR, RENOVAR O ALQUILAR EDIFIGIOS E INSTALAGIONES?

Los edificios e instalaciones que pueda necesitar para su
emprendimiento no necesariamente deben construirse en su terreno.
;Que otras opciones tiene? ;Podria alquilar un espacio de
almacenamiento o instalaciones de procesamiento? Mantenga una
mente abierta antes de decidir que necesita gastar dinero para cumplir
sus metas de produccion.

FILA 3: ESTIMA EL GOSTO

;Cuanto estima que costaran los establecimientos e instalaciones para
cada idea de producto? Anote algunas estimaciones de lo que costaria
comprar, alquilar, renovar, reacondicionar, etc.
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HOJA DETRABAJO #3: ESTABLEGIMIENOS E INSTALACIONES
IDEA DE NEGOCIO0:

IDEA DE NEGOCI0:

1..Qué edificios e instalaciones se
requieren? ;Se necesita vivienda?

2. ;Construir, renovar o alquilar los
edificios e instalaciones?

3. ¢Cual es el costo de cada opcion?
Costo de alquilar, comprar o renovar.

IDEA DE NEGOGIO: JUGOS DE FRUTA DE LOS FINGER LAKES
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HOJA DE TRABAJO #4: EQUIPOS NEGESARIOS

;Tiene el equipo necesario para comenzar a producir su producto? Los
gastos de equipo son uno de los tres gastos principales en cualquier tipo
de agricultura y, a menudo, son subestimados por aquellos que son nuevos
en esta actividad.

FILA1: ¢ QUE EQUIPO SE NECESITA?

Haga una lista del equipo que considera necesario para su operacion. Si no
esta seguro, consulte con la Extension Cooperativa, otros agricultoresy
proveedores de servicios agricolas.

FILA 2: ¢ COMPRARA. ALQUILARA, ARRENDERA 0 CONTRATARA DE MANERA
PERSONALIZADA EL EQUIPO QUE NECESITA?

Trate de estimar los costos de comprar, alquilar o contratar de manera
personalizada el equipo antes de tomar una decision. Cuanto mas dinero
pueda ahorrar en sus necesidades de equipo, mejor estara usted. También
tome en cuenta sus habilidades para dar mantenimiento al equipo: si no es
muy habil en ello, quizas le convenga mas alquilar o contratar el equipo.

FILA 3: ESTIME EL GOSTO DEL EQUIPO

;Cual es su estimacion del costo para comprar, arrendar o contratar
equipo?
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IDEA DE NEGOCIO0:

1.Haga una lista del equipo que va a
necesitar

2. Comprara, alquilara, arrendara o
contratara de manera personalizada
el equipo que necesita?

3. Estime el costo del equipo.

IDEA DE NEGOGI0: JUGOS DE FRUTA DE LOS FINGER LAKES
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